STREDNA ODBORNA SKOLA OBCHODU A SLUZIEB

DOLNY KUBIN

PODNIKATELSKY ZAMER

(PREDAJ A VYROBA FIT- SIT)

Skolsky rok: 2014/2015 Simona Martvoiiova
Trieda: V.K

Prehlasenie o dovernosti dokumentu: Podnikatel'sky zamer je duSevnym vlastnictvom autora. Informacie a tidaje v iom
obsiahnuté s déverné a maja charakter obchodného tajomstva. Reprodukcia zameru alebo jeho Casti tretim osobam je
bez predchadzajiceho pisomného suhlasu autora striktne zakazana okrem vsetkych potrebnych tikonov spojenych
V suvislosti s procesom vyhodnotenia podnikatel'skych zamerov a realizdciou ocenenia v sttazi ,,Stredoskolsky
podnikatel'sky zdmer 2015“ ato vyhlasovatefom sutaze - Zilinskym samospravnym krajom a nim poverenymi
osobami.



Prihlasovaci formular

Kontaktné udaje sut’aZiaceho:

Meno a priezvisko: Simona Martvonova
Adresa: Hrustin, Crchl’a 462/20
Kontakt:
Telefon: 0949488646
E-mail:sima942@azet.sk
Skola: Stredna odborna $kola obchodu a sluzieb v Dolnom Kubine
Kontaktny pedagdg: Ing. Milos Kuban

Nazov podnikatel’ského zameru: Fit-sit

Historia zameru:

Tato myslienka ma napadla pri cviceny vo fitnes centre a rozpravala som sa zo zenami, ktoré trpeli
bolest'ami chrbtice pre neustle sedenie v praci hlavne pri pocitaci. Rozmyslala som nad tym ako
im ul'ah¢it’ pracu ako v praci tak i doma, ked’ st mamicky na materskej dovolenke a privyrabaju si
tym, ze nieco piSu na pocitaci. A trpi im chrbtica nestaci, Ze sa staraji o diet’a ale musia sa trapit’ aj
pri pisani. Jedine ako sa dalo predist’ bolesti chrbta bolo pre nich cvicenie vo fit centrach a tym
zlepSenie svojej chrbtice, lenze neda sa im ist’ stale do fit centra a vykonavat’ cviky dolezité pre tvoj
chrbat. Tato myslienka im ma pomoct’ a ul'ah¢it’ pracu ako v préci tak aj doma.

Vyjadrenie pedagoga/ referencie:

Podnikatel'sky zamer bol vypracovany podl'a zadanej Struktiry a rozsahu podnikatel'ského zameru
vyhlasovatelom sutaze avramci predmetu Podnikanie v cestovnom ruchu. Ziacka pracovala
samostatne, pricom konzultovala krizové problémy so mnou. Zamer ma inovativny napad a je
realizovatel'ny v trhovom prostredi.



Charakteristika firmy

Chcela by som podnikat’ s vyrobou a predajom inovativneho vyrobku Fit-sit. Hl'adala som
nieco také v obchodoch, ale nenasla som to, a preto som vyrieSila tento problém tymto napadom.
Myslim si, Ze m6j napad je inovativny v smere pracovania v kancelariach a na pracovisku, kde sa
stale sedi. Ak ma zamestnanec problém s chrbticou, je to jedna z alternativ, ako predist
natiahnutym svalom a védzivam. Ked budi zakaznici sediet’ na tejto stoliCke, budii mat’ spravne
drzanie tela a chrbat ich boliet’ nebude.

Nazov mojej spolocnosti je Fit-sit. Tento nazov som si zvolila, preto lebo ¢lovek aj v praci by mal
byt telesne i duSevne sviezi. Slogan mojej spolo¢nosti: Fit lopta ta do pohodi d4, 0 tvoj chrbat
V praci sa postara. Tento slogan vyjadruje to, Ze aj V praci mézu byt T'udia $t'astni bez zdravotnych
problémov s chrbtom. Pravnu normu mojej firmy by som zvolila ako spolo¢nost’ s rucenim
obmedzenym.

Obr. ¢. 1
logo

S nadim sidlom v Bratislave uvazujem na Stefanikovej ulici, kde je komplex budov, ktoré si na
seba nadviazané od vyroby az po obchodné priestory. Celkova vymera plochy prevadzky je 200 m2.
Priestory st dobre dispozi¢ne rieSené. Obchodné priestory som sa snaZzila dispozicne riesit’ tak, aby
okrem rychleho nakupu bola u nas aj moznost’ vyskusania si stoli¢ky. V tychto priestoroch sa mgj
napad a vyrobok montuje po Castiach do koneénej Gpravy. Tieto priestory budi vhodné pre moje
podnikanie z toho dovodu, Ze je tu dost’ miestnosti a hal, kde sa da moj vynalez dat’ do kone¢ného
stavu, pretoze jednotlivé jeho &asti nevyrdbam, ale st dovezené zo Svajéiarska. Nasim zakaznikom
su predovsetkym hlavne T'udia, ktori maji zdravotny problém s chrbtom.

Z pohl'adu nasho podnikania je podstatny zlozvyk I'udi, kroti pracuji v kancelarii a nedbaju o svoje
zdravie, a preto si myslim, ze si urCite najdeme okruh svojich vernych zakaznikov.

Obr. ¢. 2
budova vyroby a predaja



Charakteristika produktu

Moj produkt je vhodny na sedenie v kancelariach, je to nezvycajné sedenie hlavne pre l'udi,
ktory maju zdravotny problém s chrbtom. Vyrobeny je z fit lopty, kovovych casti, kozeného
operadla a z plastovych koliesok, aby boli 'ahko posuvné. Technologicky postup vyroby je taky, ze
jeho vsetky Casti sa externe presunt zo Svajéiarskej firmy, ktora mi jednotlivé diely bude vyrabat’ a
posielat’ a moji zamestnanci tieto Casti budi montovat’ do koneénej podoby vyrobku. Vyhody
mojho vyrobku su, ze dobre vplyva na zdravie ¢loveka, je l'ahko posuvny, 'ahko CistiteI'ny, 'ahko
sa pod nim upratuje. Nevyhody tohto napadu je, Ze¢ ma nezvycajny dizajn, ktori 'udia mozno
neocenlia.

Obr.¢. 3
produkt

Rozbor trhu

Moje posobenie bude v Bratislave, pretoze tam ma sidlo moja firma. Ale ¢asom chcem moju
vyrobu a predaj posunit’ v ramci celého slovenského trhu a mozno aj svetovy. Budem sa venovat’ aj
internetovému a zasielkovému predaju v ramci Slovenska.

Dopyt po produkte

Dopyt po produkte si osobne myslim, ze bude vel’ky, pretoZe je to nie¢o nové - inovativne.
Moje letaky a produkty 0 novom ndpade budu v predajniach pocitacov a predajniach kancelarske;j
techniky, kde je predpoklad dopytu po mojom produkte.

Charakterizujte spotrebitela

Tento produkt je uréeny pre ciel'ovu skupinu zamestnancov, ktory dlho sedia v kancelaridch
a pracuju za stolom. Potreby a Zelania jednotlivych skupin st r6zne. Chodim do fitnes centra cvicit’
a tam stretdvam Zeny, ktoré pracuji V kancelaridch a boli ich chrbat, tak by tuto stoli¢ku radi
privitali. Dokonca aj niektoré mamicky, ¢o su na materskej dovolenke a pracuji prostrednictvom
pocitaca by to privitali a dokonca vyuzili aj na cvicenie. Prieskum trhu ukazal prostrednictvom
dotaznika, Ze to nie je zla myslienka a bola by prospesna, ako pri praci, tak aj na cvi€enie.

Mojou d’alSou potencialnou skupinou zdkaznikov st mladi l'udia, ktori chcu zacat’ podnikat’
a dbaju na svoje zdravie. Na trhu posobi niekol’ko podobnych firiem, ktoré vyrabajt stolicky, ale
nie v takejto vyrobe ako ja.

Rozbor konkurencie

Moja konkurencia nie je ziadna na trhu, je to novy produkt, ktory eSte na trhu nie je. Su len
podobné spoloc¢nosti z klasickymi vyrobkami, ¢o pre mna je nepriama konkurencia.



Marketingovy mix

Produkt - Moja firma bude ponukat’ fit lopty ako stoli¢ky aj s operadlom a kolieskami. Platené
sluzby st kovové Casti na mieru zakaznika pripadne kozené operadlo i dovoz na vopred urcené
miesto. Neplatenou sluzbou je vyskusanie si produktu na mieste predaja.

Cena - Moja predajna cena je 69,90€ za jeden kus. K cene som sa dostala tak ze som si zistila za
kolko predava “konkurencie® fit lopty potom som spocitala svoje naklady za material a energiu,
pripocitala adekvatny zisk a vySla mi tito cena. Rozpétie cien na urovni naSich ndkladov a cien
vyrobkov nasej konkurencie (nepriamej konkurencie v lokalite) je dostato¢ne Siroké a poskytuje
nam priestor na tvorbu zisku. Pri uvedeni na trh by som pri inovativnom népade a oCakdvanom
dopyte uplatnila tzv. sI'ahackové ceny.

Propagacia - Propagovat’ moju firmu budem tak, Ze pouzijem reklamné putace v okoli Bratislavy,
potom reklamu prostrednictvom internetu a letakov, ktoré sa budu posielat’ domov 'ud’om i firmam.
Propagovat’ firmu aj v tom chcem, ze prvych 5 firiem, ktoré si objednaju 20 stoli¢iek naraz, tak im
poskytnem 35% zl'avu. A na slavnostnom otvoreny darujem 3 stoli¢ke firme, ktora pride ako prva
na otvorenie a 3 zenam na materskej dovolenke.

Distribucia - Forma distribtcie pre zakaznika bude, Ze zakaznik sam pride do predajne a zoberie si
tovar alebo zavola do nasej predajne a my mu privezieme vyrobok rovno na ur¢ené miesto plus mu
poskytneme aj poskladanie, ak si to zakaznik vyZziada.

Sposob a uvedenie na trh

Na trh uvediem moj produkt kampaiiou, kde ho predstavim velkym aj malym firmam a mamickdm
na materskej dovolenke, ktoré pracuji doma i inym potencionalnym zakaznikom. Kampan sa bude
konat’ v priestoroch mojej firmy.

Distribucia, zabezpecenie odbytu

Distribucia mojho vyrobku bude velmi fixna arychla bez Ziadnych komplikécii. Ocakavam Ze
0moj vyrobok bude dostatoény ziujem abude mat dostatocny odbyt. Distribuciu budem
zabezpecovat’ formou vlastného obchodu, internetového obchodu iformou predaja u nasich
partnerov.

Reklamna propagacia

Propagovat’ mdj vyrobok budem hlavne reklamou prostrednictvom reklamnych putacov, letdkov
a prostrednictvom internetu. Moje letdky a produkty 0 novom napade budu v predajniach pocitacov
a predajniach kancelarskej techniky, kde je predpoklad dopytu po mojom produkte.

Organizacia a pracovné zabezpecenie

V mojej spolocnosti bude pracovat’ 5 I'udi, a to na ¢ele organiza¢nej Struktiry som ja, pod mnou st
pracovnici (2 l'udia), ktory skladaji vyrobok do kompletného stavu, d’alej 2 T'udia, ktory budi
predavat mdj vyrobok a budt sa striedat’ pri predaji.

Veduci

e T

Pracovnik 1 Pracovnik 2 Predavaéd/ka 1 Predavaé/ka 2

Moje poziadavky na zamestnancov su: Pracovnici musia byt’ kvalifikovani vo zvarackom remesle,
aby mohli zvarat’ moj produkt vyroby. Dalej predavacky musia ovladat’ 1 cudzi jazyk pre
zahrani¢né firmy, musia byt ochotné poradit’ zakaznikovi. O¢akavam prax aspon 3 roky v odbore.



SWOT analyza

Strenghts- silné stranky

Weaknesses- slabé stranky

e rychla obsluha a predaj produktu
e vyskuSanie si produktu na mieste
e vyber vhodnej farby pre zakaznika

nie vzdy dostatok materialu na

vyrobu , ked’ze je dovazany

zlozitej$i pristup zdsobovacich

vozidiel

Opportunities- prileZit

osti

Threats- hrozby

e moznost rozvoju a predaj
vyrobku mimo priestorov

e rozSirenie port folia o d’alSie sluzby

(platené ¢i neplatené)

a mojho
predajne

moznost’ vzniku konkurencie

Vv objekte mdjho posobenia

niz$i dopyt po mojom vyrobku ako

som planovala

Financovanie zameru
Zakladatel'sky rozpocet

Pociatocné investicie

Pracovny stol jednorazovy 1 400,00 € 400,00 €
MontaZna linka — o jednorazovy 1 5 000,00 € 5 000,00 €
Skrinky jednorazovy 2 200,00 € 400,00 €
Zariadenie a vybavenie jednorazovy 1 1 300,00 € 1 300,00 €
Baliaren jednorazovy 1 1100,00 € 1100,00 €
Internetova stranka jednorazovy 1 1200,00 € 1200,00 €
Reklamné panely jednorazovy 8 400,00 € 1200,00 €
Notebook jednorazovy 1 300,00 € 300,00 €
Naradie jednorazovy 1 400,00 € 400,00 €
Registraéna pokladnica a softvér jednorazovy 1 1.300,00 € 1.300,00 €
Auto-0 jednorazovy 1 15 000,00 € 15 000,00 €
Pocdiatocné investicie celkom 27 600,00 €
Bezné prevadzkové naklady

Periazna rezerva na rozbeh podnikania vyjadrena v nasobkoch mesacénych prevadzkovych nékladov 3
Mesacéné najomné pravidelny mesaény 3 1 000,00 € 3 000,00 €
Mesacné energie pravidelny mesacny 3 120,00 € 360,00 €
Postovné, internet, telefon pravidelny mesacny 3 100,00 € 300,00 €
Pohonné hmoty iné 3 250,00 € 750,00 €
Poistenie 1 100,00 € 100,00 €
Nakup sluzieb pravidelny mesacny 3 130,00 € 390,00 €
Ostatné pravidelny mesacny 3 300,00 € 900,00 €
Osobné naklady zamestnancov iné 5 1.000,00 € 15 000,00 €
Pociato¢né prevadzkové naklady 20 800,00 €
Celkova potreba kapitalu po zaokruhleni 48 400,00 €
Zdroje financovania pociato¢nej fazy podnikania Objem v Eur
Vlastné zdroje 48 400,00 €

Cudzie zdroje

0,00 €




Planovany vykaz ziskov a strat na roky 2015 - 2017

Polozka/Rok

Trzby

Trzby z predaja obchodného tovaru 199 914 € 276 804 € 313711 €

2015

Priemerné mesacné

2016

2017

Ndklady naklady
Osobné naklady za zamestnancov 60 000 € 61 200 € 62 424 €
Naklady na obstaranie predaného tovaru 118 905 € 167 930 € 192 186 €
Nakup drobného majetku-
neodpisovaného (prvy rok udaj zo zakl.
rozpoctu) 30 € 6300 € 367 € 371 €
Najomné 1000 € 10 000 € 12240 € 12 360 €
Energie 120 € 1200 € 1469 € 1483 €
Postovné, internet, telefén 100 € 1000 € 1224 € 1236 €
Pohonné hmoty 250 € 2500 € 3060 € 3090 €
Poistenie automobilu 100 € 1000 € 1224 € 1236 €
Nakup sluzieb 130 € 1300 € 1591 € 1607 €
Ostatné 300 € 3000 € 3672€ 3708 €
Odpisy dlhodobého majetku 5000 € 5000 € 5000 €
Naklady celkom 210 205 € 258 977 € 284 701 €
Vysledok hospodarenia (nezdaneny) -10 291 € 17 827 € 29 010 €
Dan z prijmov 22 % 0€ 3922 € 6382 €
Vysledok hospodarenia po zdaneni -10 291 € 13 905 € 22 628 €
Plan prijmov na roky 2015 - 2017
b0 b0 o
P D 0 D 0 0
Planované priemerné denné trzby 909 € 1049 € 1188 €
Pocet pracovnych dni v roku 220 264 264
Predpokladané predané priemer. denné mnozstvo 13 15 17
Planované rocné trzby 199914€| 276804€| 313711€

Cenotvorba - Fit-sit bez DPH ‘
Fit lopta 15,00 €
Nozicky 9,00 €
Kolieska 8,00 €
Operadlo 7,00 €
Skrutky 0,50 €
baliaci papier+krabica 0,10 €
straty 5% (nepredané, nepodarky) 1,98 €
Naklady 41,58 €
Predajna cena 69,90 €

Cenotvorba nosnej polozky sortimentu (Fit- sit)

V prvom roku podnikania predpokladam, ze budem v strate — 10 291€, v druhom roku som uz
dosiahla zisk 17 827€ av tretom roku som dosiahla zisk 29 010€. Na podnikanie uvazujem len
s vlastnymi zdrojmi.



